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+Wir haben einiges in petto*

Wie Master Builders Solution der Krise trotzt, was der Eigentiimerwechsel fiir die
Kunden bedeutet und warum der Standort Krieglach so wichtig ist, verrat Marko Haberhauer

im Interview.

INTERVIEW: SONJA MESSNER

igentiimerwechsel, Neustrukturierung,

Corona — fiir die Bauchemiesparte von BASF

ist 2020 sicher kein entspanntes, dafiir aber
ein umso spannenderes Jahr. Mit der gut einge-
fiihrten Marke ,Master Builders Solutions“ will das
Unternehmen nun den erfolgreichen Weg weiter-
gehen. Wir haben bei Marko Haberhauer, General
Sales Manager Admixture Systems fiir Osterreich
und Ungarn, nachgefragt, wie es mit dem Beton-

zusatzmittelhersteller kiinftig weitergeht.

Wie ist es Thnen und Ihrem Team in Krieglach in
den vergangenen Monaten ergangen?

MARKO HABERHAUER: Es sind auflergewthnliche
Zeiten. Trotz der schwierigen Lage haben wir uns
personell deutlich verstdrkt und sind fiir die eigen-
stindige Zukunft des Bauchemiegeschifts optimal
aufgestellt. Durch Anpassungsmafinahmen, die den
aktuellen Sicherheits- und Hygienemafinahmen ent-
sprechen, konnten wir angesichts der anhaltenden
Corona-Pandemie fiir gleichbleibende Qualitdt und
kontinuierliche Lieferfihigkeit sorgen. Auch die Im-
plementierung einer vollig neuen IT-Landschaft ver-
lief in dieser Zeit vorwiegend reibungslos und st&-
rungsfrei.

Wie lduft aktuell das Geschift? Rechnen Sie mit
Auftragseinbriichen im kommenden Jahr?

HABERHAUER: Die Corona-Krise betrifft fast jede
Branche. Dennoch sind wir mit der aktuellen Ge-
schiftslage zufrieden und wollen als Innovati-
onstreiber mit Losungen punkten, die den wach-
senden Anspriichen und Herausforderungen der
Baubranche gerecht werden. Insbesondere in Be-
zug auf Nachhaltigkeit zeigen wir, dass fortschritt-
liche Chemie das Bauen nachhaltiger, effizien-
ter und wirtschaftlicher macht. Aktuell stellen die
steigenden Zertifikatspreise eine grofle finanzielle
Belastung in den Unternehmen dar. Intelligente
Betontechnologien kdnnen hier Abhilfe schaf-
fen. Durch Zugabe von spezifisch ausgewdhlten
Betonzusatzmitteln aus unserem Master Builders
Solutions Portfolio lassen sich die Eigenschaften
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von Beton nachhaltig verdndern. Sie ermdglichen
den CO,-Ausstof} zu verringern ohne dabei an Qua-
litdt einzubiiflen, sodass es keine zusdtzlichen Zer-
tifikate mehr bedarf. So lassen sich auch zukiinftig
hochwertige Betone wirtschaftlich herstellen.

Neben Corona steht nach der Ubernahme der
BASF-Bauchemiesparte durch die Private-
Equity-Firma Lone Star Funds gleichzeitig die
Neustrukturierung des Unternehmens an. Hat
sich diese Ubergangsphase durch die aktuellen
Ereignisse verzogert?

HABERHAUER: Wir werden ein eigenstdndiges Un-
ternehmen, da ist gute Vorbereitung das A und O.
Durch unser umfangreiches Branchen-, Markt- und
Fachwissen sowie die frithzeitige Einbeziehung der
Mitarbeiter sind wir bestens vorbereitet.

Welche Potenziale ergeben sich durch die voll-
standige Trennung?

HABERHAUER: Durch den Eigentimerwechsel sind
wir in der Lage das Bauchemiegeschift kiinftig noch
flexibler zu gestalten und schneller auf die Bediirfnisse
des Marktes zu reagieren. Das Team freut sich aber,
sich mit einem branchenspezifischen Ansatz zukiinf-
tig auf weiteres Wachstum konzentrieren zu kénnen.

Wird der Standort in Krieglach inklusive Pro-
duktion von Betonzusatzmitteln beibehalten?
HABERHAUER: Ja. Hier findet die lokale Produktion
unserer fiihrenden Betonzusatzmittel statt, wie den
innovativen Fliefmitteltechnologien MasterEase
zur optimalen Konsistenzsteuerung oder Master-
Suna fiir schwierige Ausgangsstoffe statt. Er ist nicht
nur ein wichtiger Standort fiir die Produktentwick-
lungen und -formulierungen unseres lokalen Mark-
tes, sondern bietet uns auch die Moglichkeit, uns
noch breiter aufzustellen und die Mdrkte in Ungarn,
Kroatien und Slowenien mit abzudecken.

Wird es im Zuge der Neustrukturierung An-
derungen im Produktportfolio von Master
Builders Solutions geben?
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HABERHAUER: Als einer der fithrenden Anbieter
flir Betonzusatzmittel sind wir stetig daran inter-
essiert, wirtschaftliche und umweltschonende Pro-
dukte zu entwickeln. Neben der Anpassung und
Verbesserung des bestehenden Produktportfolios ar-
beiten unsere Master-Builders-Solutions-Experten
mit Hochdruck an wegweisenden Losungen, die un-
seren Kunden Differenzierungsmaoglichkeiten bie-
ten und in puncto Nachhaltigkeit neue Mafistdbe
setzen. Durch den Klimawandel und die sich ein-
stellende Ressourcenknappheit steigt die Nachfrage
nach Zusatzmitteln, die beispielsweise den Einsatz

von begrenzt einsetzbaren Sand- und Gesteinsqua-.

litdten oder sekundiren Rohstoffen ermdoglichen.
Mit unserer MasterSuna-Produktreihe setzen wir ge-
nau an diesen Herausforderungen an. Auch in un-
seren Mikro- und Makrofasern der MasterFiber-
Serie steckt viel Potenzial, das Bauen nachhalti-
ger, effizienter und wirtschaftlicher zu machen. Wir
bleiben stindig am Puls der Zeit und haben fiir die
ndchsten Monate noch so einige Produktlsungen in
petto.

Was dndert sich mit dem neuen Eigentiimer fiir
die heimischen Kunden?

HABERHAUER: Unsere Kunden koénnen auch
weiterhin auf fortschrittliche Chemie wund
Anwendungs-Know-how bauen. Dabei legen wir
groflen Wert auf eine enge Zusammenarbeit, um
noch stdrker auf individuelle Anforderungen ein-
gehen und maflgeschneiderte Losungen anbieten zu

kénnen.
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unserer Zeit liefern.

MARKO HABERHAUER,
GENERAL SALES
MANAGER MASTER
BUILDERS SOLUTIONS

BAUZEITUNG 19 2020|

Welche Schwerpunkte wollen Sie im kommen-
den Jahr setzen?

HABERHAUER: Die Bauindustrie steht vor einer gan-
zen Reihe an Herausforderungen. Das Engagement
fiir nachhaltiges Bauen erfordert neue Losungen,
der anhaltende Bauboom fiihrt zu engen Baustellen-
zeitpldnen, und die immer knapper werdenden Roh-
stoffe treiben die Preise in die H6he. Unser Ziel liegt
darin, erstklassige Produkte und Technologien zu
entwickeln, die den spezifischen Bauanforderungen
unserer Kunden gerecht werden und Antworten auf
die drangenden Fragen unserer Zeit liefern. m
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